Liebe Leserin, Cicber Leses,

«Networking”, wie wir es verstehen, ist
mehr als ein netter Plausch am Buffet.
Die Stadtwerke Ulm/Neu-UIm Netze
steht fiir greifbare Versorgungssicherheit.
In der Krise haben wir sichergestellt,
dass alle Energieversorger in unserem
Geschéftsbereich zuverlassig liefern
konnten. Um diese Verlasslichkeit
besténdig zu erhalten, arbeiten

wir intensiv an der Zukunft,

zum Beispiel an der
Wasserstofffahigkeit des )
Erdgasnetzes.

Wie Sie das fiir sich
gewinnbringend nutzen
kdnnen? Dartiber
sollten wir demndchst
personlich networken!

Manfred Staib
Kaufmannischer
Geschaftsfiihrer der
Stadtwerke Ulm/Neu-Ulm
Netze GmbH

SWU

Kraftvoll nach vorne

Individuelle Lésungen der SWU fiihren ihre Kunden in die Energiezukunft.

achen Sie das freiwillig, oder

missen Sie das?” Diese Frage

haben der Geschaftsfiihrer der
SWU, Klaus Eder, und sein Beratungsteam
in den vergangenen Jahren oft gehdrt. Zum
Beispiel, wenn sich die SWU fir den Aus-
bau erneuerbaren Energien engagiert oder
in Sachen Energieeffizienz vorangeht. Die
Antwort war immer dieselbe: ,Freiwillig und
aus tiefster Uberzeugung, obwohl es oft
mihsam war”, erklart Eder. ,Wir haben es
damit sowohl fiir uns selbst als auch fiir unsere
Kunden leichter gemacht, den Energieeinsatz
zu verbessern und entscheidende Schritte in
der Energiewende umzusetzen."

Dabei war es stets Teil der langfristigen
Strategie, die Kunden dort abzuholen, wo
sie gerade sind. ,Individuelle Voraussetzungen
verlangen nach personlichen Ldsungen. Daftir
setzen wir unsere Kompetenz ein”, betont der
Geschaftsfihrer. Mit dem voranschreitenden
Ausbau von Photovoltaik engagiert sich der
Konzern fir eine Option, die ékonomisch und
okologisch vorteilhaft ist. Bei Windenergie und
Wasserstoff will der Versorger laut Eder mit
substanziellen Schritten nachziehen: ,Unser
Anspruch auf Stabilitdt und Verlasslichkeit hat
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dabei jedes Mal die Zukunftstauglichkeit im
Blick. Denn Unternehmen brauchen definitiv
Planungssicherheit."

Den Umstieg auf die Erneuerbaren, den
Ausbau der E-Ladeinfrastruktur und den Fokus
auf Netzkapazitaten hat die SWU zundchst intern
umgesetzt. So konnte sie als Vorreiter Erfahrungen
sammeln, um mit gutem Beispiel flir andere Firmen
voranzugehen. Digitale Komponenten, wie sie die
SWU TeleNet ins Spiel bringt, haben dabei kraftig
mitgeholfen. Fir die SWU gilt: Schrittmacher statt
Trittbrettfahrer sein. ,Diese wertvolle Fahigkeit,
mit praktikablen Konzepten die richtige Spur zu
legen, hat wahrend anhaltender Krisenzeiten das
Vertrauen der Geschaftskunden in die Angebote
der SWU gestarkt”, resiimiert Eder.

0731 166-0
klaus.eder@swu.de




NTDECKE UNSERE NEUEN
EAXEL WEIDEMILCH PRODUKTE!

Kundenportrat

MILCHWERKE

SCHWABEN

s

Alle Zeichen auf Nachhaltigkeit

Die Milchwerke Schwaben engagieren sich in Zusammenarbeit mit der

SWU fiir die Energiewende.

atur- und Fruchtjoghurts, Desserts,

Kase, Butter, Milch- und Molkepulver:

Die rund 220 Mitarbeitenden der
Milchwerke Schwaben in Neu-Ulm wissen genau,
worauf es bei der Produktion und dem Vertrieb
von Milcherzeugnissen ankommt. Seit mehr als
100 Jahren setzt der Betrieb auf Regionalitdt,
Fairness und Klimaschutz. ,Mitte Juni haben wir
unsere runderneuerte Marke Axel, die schon in
den 80er Jahren Kultstatus hatte, auf den Markt
gebracht. Als Frischmilch und Kasespezialitaten
aus regionaler Weidemilch”, sagt Dr. Johann
Meier, Geschaftsfiihrer der Genossenschaft.

Um den gestiegenen Anforderungen der
Kunden nach mehr Umweltschutz gerecht zu
werden, wird intern hierfir viel getan. ,Wir
versuchen, so viele Ressourcen wie méglich zu
schonen. Angefangen bei den Lieferketten im
Einkauf Uber die Reduzierung von Plastik bis zum
Bau einer eigenen Photovoltaik-Anlage”, erklart
Meier. Und dabei kommt die Expertise der Stadt-
werke Ulm/Neu-Ulm zum Tragen. Denn seit Jahr-
zehnten besteht eine enge Zusammenarbeit in
den Bereichen Strom, Gas und Trinkwasser.

GEMEINSAM EINE LOSUNG FINDEN

Schon seit Mitte Mai liefert die hauseigene PV-
Anlage Eigenstrom an wichtige werksinterne

SWU. Verlass dich drauf.

Stromverbraucher. Im Vorfeld hatte die SWU
eine eigene Konzeptstudie durchgefiihrt, die
als Angebotsgrundlage diente. ,Den fiir eine
Anlage in dieser GréBenordnung obligatori-
schen Direktvermarktungsvertrag konnten wir
zligig mit der SWU abschlieBen. Aktuell pri-
fen wir, ob ein PPA-Vertrag (Erklarung auf Seite
3 der NEWS) in Frage kommt. Die SWU war fir
uns immer ein zuverlassiger Partner — gerade in
Zeiten der Krise”, berichtet der Geschaftsfiihrer.
Mit der Installation der PV-Anlage sieht man sich
hinsichtlich der Energieversorgung breiter aufge-
stellt und ein Stlick weit unabhangiger von mdg-
lichen Erschitterungen auf dem Energiemarkt. Es
muss weniger Energie zugekauft werden, sodass
sich zugleich wiederkehrende Kosten senken lassen.
.Dank unseres zertifizierten Energiemanage-
mentsystems haben wir denrichtigen Weg in diesen
schwierigen Zeiten gefunden. Jahrlich definieren
wir neue Projekte, mit denen Energie eingespart
wird”, sagt Meier. Die SWU ziehen ebenfalls Nut-
zen aus der Kooperation. Aktuell ist im Gesprach,
ob ein gemeinsames Fernwarmeprojekt realisiert
wird. Bei diesem kénnte die Abwérme der Firma in
das Fernwarmenetz der SWU eingespeist werden.
So ergibt sich eine klassische Win-Win-Situation.

www.milchwerkeschwaben.de

Die beiden
Geschaftsfiihrer
der Milchwerke
Schwaben Karl
Laible (links) und
Dr. Johann Meier.

Im Profil

MILCHWERKE SCHWABEN
Die Firma Milchwerke Schwaben
mit Sitz in Neu-Ulm ist bereits

seit 1922 fest am Markt
verankert. Die bayerisch-baden-
wiirttembergische Genossenschaft
produziert Molkereiprodukte

wie zum Beispiel Joghurts und
Butter. Dabei legt der Betrieb Wert
auf transparente Lieferketten,
Fairness, Umweltfreundlichkeit
und Regionalitat.

WAS UNS VERBINDET:
]

Die Milchwerke Schwaben beziehen
aktuell von der SWU SpotFix

Strom und Gas sowie Trinkwasser.
Dabei profitieren sie nicht nur

von Produkten, sondern ebenso
vom kompetenten Know-how der

SWU-Mitarbeitenden. Gemeinsam
setzen sich SWU und die Milchwerke
Schwaben mit allen Mitteln aktiv

fiir die Erreichung der europaweiten
Klimaziele ein.

JACQUELINE SCHMUTZ

0731 166-2637
jacqueline.schmutz@swu.de




Partnerschaft unter der Sonne

Unter den erneuerbaren Energien gehért die Solarkraft heute
zu den ergiebigsten Quellen. Unternehmen konnen diese auf
unterschiedlichen Wegen nutzen. Die SWU verfiigt iber eine breite
Palette an Dienstleistungen fiir PV-Anlagenbetreiber in der Region,

DIE ERSTEN SCHRITTE -

WEGBEGLEITER SWU

Wer der griinen Energie eine Chance geben und
Photovoltaik-Anlagen installieren mochte, ist bei der
SWU unter swu.de/pv-gewerbe an der richtigen
Adresse. Denn sowoh! die im ersten Schritt ndtigen
Konzeptstudien als auch die umfassenden Planungs-
leistungen gehdren zu den Serviceleistungen der SWU.
Gerade bei den mitunter komplexen Voraussetzungen
in Gewerbebetrieben ist die fachliche Kompetenz aus
unterschiedlichsten Projekten niitzlich, welche die
SWU hierbei einbringt.

WAS STECKT HINTER DER

ABKURZUNG PPA?

PPA steht fir ein Power Purchase Agreement.
Darunter versteht man einen Stromliefervertrag
zwischen einem Stromproduzenten, in diesem Fall
mit einer PV-Anlage, und einem Stromabnehmer,
der regenerative Energie auf lange Sicht und mit
einem fest definierten Abnahmepreis beziehen
will. Im PPA werden alle Konditionen individuell
geregelt. Dariiber hinaus erhoht sich die Plan-
barkeit fiir Verbraucher und Erzeuger.

WAS BRINGEN
DIREKTVERMARKTUNGSVERTRAGE?

Hier vermarktet die SWU den erzeugten PV-Strom
fir den Erzeuger. Seit 2016 gilt die verpflichtende
Direktvermarktung ab einer AnlagengréBe mit mehr
als 100 Kilowatt-Peak. In diesem Vertragsverhaltnis
ist der Erzeuger verpflichtet, die Erzeugung fiir
die kommenden 24 Stunden zu prognostizieren.
Daflir bezahlt der Netzbetreiber dem Anlagen-
betreiber eine Prdmie und einen anteiligen Erlds
vom Verkauf an der Strombdrse. Die SWU als

um dies wirtschaftlich in die Tat umzusetzen.

eigener Direktvermarkter bietet unter swu.de/
direktvermarktung umfassende Services fiir
Anlagenbetreiber an. Dazu gehért auch die Uber-
nahme der Aufgaben und Prozesse, zu denen
die Bundesnetzagentur im Rahmen des Netz-
Engpassmanagements (Redispatch 2.0) Anlagen-
betreibern verpflichtet.

WARUM SUCHT DIE

SWU FREIFLACHEN?

Bis 2030 mdchte die SWU fiir die eigene Strom-
produktion einen PV-Zubau in der Region von
mindestens 15 Megawatt erreicht haben. Zusatzlich
zu bereits bestehenden Anlagen braucht sie dafiir
allerdings neue Freiflachen. Flacheneigentiimer,
Firmen und Kommunen, die Interesse haben,
Flachen zu verpachten oder gemeinsam mit der
SWU PV-Projekte umzusetzen, koénnen daflr
deren Expertise bei einer personlichen Beratung
abrufen oder sich unter swu.de/pv-freiflaechen
informieren. Geeignet sind Flachen ab einer GroBe
von rund einem Hektar und Dachflachen ab circa
500 Quadratmetern.

WAS HAT ES MIT DER
~RESTSTROM-BELIEFERUNG" AUF SICH?

Fir den Fall, dass die in der PV-Anlage erzeugte
Strommenge nicht vollkommen ausreicht, um
den damit verbundenen Bedarf zu decken, bietet
die SWU passgenaue Lésungen an, um diese
entstandene ,Reststrom-Liicke" zu schlieBen. Mit
einer individuell angepassten Vertragsgestaltung
kénnen Kunden beispielsweise Naturstrom extra
zukaufen. Damit sind sowohl die Versorgung
als auch die klimaschonende Produktqualitat
weiterhin gesichert.

RICHTIG ANMELDEN :
I

Jede PV-Anlage, gewerblich oder
privat sowie unabhdngig von ihrer
Grofe, muss beim Netzbetreiber
(kostenlos) angemeldet werden. Die
Registrierung erfolgt unter ulm-
netze.de/netzportal. Zudem kann
eine andere Person fiir die Anmeldung
bevollmdchtigt werden.

MARCUS DEUTENBERG

0731 166-2670
marcus.deutenberg@swu.de

SWU. Verlass dich drauf.



MANUEL MEISHAMMER

0731 166-2604
manuel.meishammer@swu.de

\

ie Mobilitdtswende ist in der Region Ulm/
Neu-Ulm in vollem Gange: Egal, ob mit
dem E-Carsharing swu2go, der natur-
strombetriebenen StraBenbahn, dem wachsenden
Netz von E-Ladesdulen fiir private und gewerbliche
Kunden oder zukiinftig mit 14 neuen Elektrobussen.
Fur diese erhielt die SWU eine Forderung in Hohe
von 4,59 Millionen Euro. ,Die Forderung fiir die
Ladeinfrastruktur und den notwendigen Betriebs-
hofumbau ist bereits beantragt. Bis Ende 2025
werden die E-Busse im Linienbetrieb unterwegs
sein”, berichtet Manuel Meishammer, Berater fiir
Elektromobilitdt bei der SWU. SchlieBlich muss
das Personal am Lenkrad und in der Werkstatt erst
ausgebildet sowie die Servicetechnik nachgertstet
werden. So soll schrittweise der gesamte OPNV ganz
im Zeichen des Klimaschutzes stehen, um langfristig
die CO,-Emissionen zu senken.
~Zudem haben wir fiinf neue StraBenbahnen
des Typs Avenio eingefiihrt, die sechste wird

Die Macher der Mobilitatswende

Die Produkte und Leistungen der SWU im Bereich Elektromobilitét sind ein
wichtiger Beitrag fiir eine umweltfreundliche und nachhaltige Klimapolitik.

derzeit in Betrieb gesetzt. Damit verbessern wir das
Angebot und den Takt fiir unsere Fahrgdste”, er-
klart Meishammer. Auch intern geht der Konzern
bei seinen elektrobetriebenen Dienstfahrzeugen mit
gutem Beispiel voran. Dieses Engagement spiegelt
sich im Ausbau der &ffentlichen Ladeinfrastruktur
wider. Aktuell betreibt die SWU 310 Ladepunkte an
iiber 100 Standorten, die in den kommenden Jahren
weiter anwachsen sollen.

Geschaftskunden profitieren darliber hinaus vom
Komplettangebot des SWU-Ladeservices fir private
Ladestationen: Vom Betrieb und Wartung der eigenen
Ladestation (ber die Abrechnung bis hin zur Service-
Hotline mit Stérungsbeseitigung. Dank der SWU
LadeStrom-Karte funktioniert das Aufladen mit Natur-
strom einfach und unkompliziert. ,Sowohl firs
Gewerbe als auch in der Wohnungswirtschaft fihren
wir Konzeptstudien durch, um eine bedarfsgerechte
und intelligente Ladelésung flr jedes Objekt zu
finden”, schildert der Berater fiir Elektromobilitat.

ANNA-LENA NEHER

28 Jahre
Beraterin Energiedienstleistungen/
Kundenlésungen

n SWU. Verlass dich drauf.

Der Ausbau erneuerbarer Energien ist in aller Munde und Photovoltaik-Anlagen werden
immer beliebter. Wie unterstiitzt die SWU dabei Gewerbekunden und Kommunen?

Beide Gruppen kénnen sich bei diesen Aufgaben auf die SWU als kompetenten Partner
verlassen. Wir beraten schon immer bedirfnisorientiert, das ist derzeit besonders wertvoll. Und
wir decken die ganze Bandbreite von der fachgerechten Planung der PV-Anlagen und Vor-Ort-
Besichtigungen bis hin zur Baubegleitung ab. Unsere ausfiihrlichen Konzeptstudien bieten einen
transparenten Einblick in die Wirtschaftlichkeit einer PV-Anlage. Dabei gleicht kein Projekt dem

anderen, sodass wir immer die individuelle Situation unter die Lupe nehmen. Dazu gehért zudem
eine genaue Kostenabschétzung des Bauvorhabens, das sich vor allem langfristig lohnen muss.
So haben Geschéftskunden und Kommunen eine gute Entscheidungsgrundlage, um sich am
Schutz der Umwelt zu beteiligen. Die SWU sieht sich hier als Treiber der Energiewende.

Welche Veranderungen haben
die Energiekrise und der Ukraine-Krieg
bei der SWU angestoBen?

Viele Ablaufe im Alltag bekommen gerade
eine neue Struktur. Das erleben wir alle —
auch bei der SWU verandert sich einiges. Wir
reagieren auf die aktuellen Gegebenheiten mit
neuen Konzepten. Im Bereich der PV-Anlagen

Die Sonne versorgt nicht nur PV-Anlagen
mit Energie, sondern ist auch gut
flirs Gem{it der Menschen. Wie verbringen
Sie sommerliche Tage?

Besonders in der warmeren Jahreszeit bin
ich oft mit meinem Fahrrad unterwegs — das
schont die Umwelt und ist nachhaltig. Als
Teil der SWU gehe ich somit selbst privat mit

verzeichnen wir ein wachsendes Interesse
unserer Kunden, die sich vermehrt mit diesem
Thema auseinandersetzen. Das merken wir an
der steigenden Anzahl der Kundenanfragen, die
sich mehr Unabhangigkeit wiinschen.

gutem Beispiel voran. Ich habe zudem einen
eigenen Gem(segarten gepachtet, dem ich viel
Aufmerksamkeit und Pflege schenke. Oder ich
entspanne mit einem guten Buch im kiihlen
Schatten.
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Preise langfristig absichern

Das SWU-Produkt ,SpotFix“ bringt Planungssicherheit beim Energieeinkauf zuriick.

ach einer langen Phase stark volatiler

GroBhandelspreise  stabilisierte ~ sich

der Markt in den letzten Wochen
zunehmend. Damit ist es an der Zeit, sich wieder
den langerfristigen Beschaffungsstrategien zu-
zuwenden. ,Unsere Geschéftskunden gewinnen
wieder Planungssicherheit zuriick”, sagt Marcus
Deutenberg, Leiter Vertrieb bei SWU Energie.

Vor allem das Produkt SWU Strom SpotFix
bietet sich in dieser Marktlage fiir preisbewusste
Firmen an. Es ermdglicht auch mittelstandischen
Unternehmen einen flexiblen Einkauf von Energie
Uber den Termin- und Spotmarkt. Das Prinzip
ist einfach: Uber den Terminmarkt lasst sich der
individuelle Grundbedarf glinstig absichern. Zu
Spotmarktpreisen konnen Kunden dann Rest-
mengen bedarfsgerecht und marktnah dazukaufen.

INDIVIDUELL AN DIE EIGENEN
STRATEGIEN ANPASSBAR

Deutenberg erklart: ,Eine Einkaufsstrategie auf
Basis von SpotFix erlaubt es, den Energiebezug
unmittelbar am individuellen Beschaffungs-
und Nutzungsprofil jedes einzelnen Unter-
nehmens auszurichten.” In einem personlichen
Gesprach mit den Beraterinnen und Beratern
der SWU gestalten Firmen dabei die strategisch
optimale Beschaffung. Der Vorteil besteht
nicht zuletzt darin, dass Kunden sich auf lange
Sicht absichern kdnnen, indem sie Teilmengen
zum Festpreis einkaufen. , Wir sind inzwischen
bereits im dritten Jahr mit diesem Produkt am
Markt und es hat sich schon bei zahlreichen
unserer Vertragspartnerinnen und Vertrags-
partnern bewahrt”, berichtet der Leiter Vertrieb.

AUF DEM NEUESTEN STAND MIT DEM
SWU MARKTBERICHT
In diesem Zusammenhang werden besonders die
wdchentlich versendeten Marktinformationen
der SWU zu einer wertvollen Entscheidungs-
hilfe, wie Deutenberg weiB: ,Der SWU Markt-
bericht, den wir unseren Geschaftskunden
kostenlos zur Verfigung stellen, enthalt alle
relevanten und aktuellen Preisinformationen
aus den Bereichen Strom, Erdgas, Rohdl, Kohle
und CO,-Zertifikate — kompakt und tbersichtlich
dargestellt.” Um den Service zu nutzen, geniigt
eine einfache online Anmeldung unter swu.de/
marktbericht. Neu: SpotFix-Kunden erhalten
zusatzlich einen individuellen Bericht, der genau
auf ihren Informationsbedarf zugeschnitten ist.
Transparente Marktinformationen in Verbin-
dung mit einer personlichen Beratung durch

die  SWU-Ansprechpartner ergeben eine stets
passende, maBgeschneiderte Lésung. , Wir gehen
dabei auf das Anforderungsprofil der Kunden
ein, legen Beschaffungsstrategien fest und teilen
unser Wissens aus dem praktischen Einsatz. Das
ist ,Energieeffizienz pur” in der Kommunikation”,
restimiert Deutenberg.

MARCUS DEUTENBERG

0731 166-2670
marcus.deutenberg@swu.de

Kundlen, die %W@o& md der SWiY W%M&n:

AEG ID

www.aegid.de

Biobiickerei

www.baeckereistumpp.de

www.ratiopharmulm.com

BlumengroBmarkt
1 Ulm

www.blumengrossmarkt-ulm.de

W)

Gummi | Isolation | GFK

www.gummi-welz.de

e
Hhasel j‘ﬂ:nm{\f’

Riissle

www.gasthof-roessle.com

ﬂi_g;‘l

NERPEL

GEMEINSAM VORAN.

www.noerpel.de

Oscorna

Natiirliche DUnger und Bodenverbessarer

www.oscorna.de




ZUM SCHUTZ DER UMWELT

~

Nachhaltigkeit und Digitalisierung bedingen sich gegenseitig. Daher setzt sich die SWU TeleNet
fir die europaweiten Klimaziele ein: Sie betreibt alle eigenen Standorte und sémtliche Anlagen,
Rechenzentren und Verteilerzentren mit reinem Naturstrom. Darliber hinaus engagiert sie sich
fiir die Reduktion des CO,-FuBabdrucks und eine Senkung des Papierverbrauchs. Selbst beim
Versand von Endgerdten an die Kunden wird immer mehr auf unndtiges Verpackungsmaterial
verzichtet. Mit dem flachendeckenden Ausbau der Glasfasertechnologie in Ulm/Neu-Ulm setzt
die SWU TeleNet ein klares Zeichen in Sachen Umweltschutz. Denn im
Gegensatz zu Kupferleitungen und Koaxialkabeln verbrauchen Glas-
fasernetze bis zu 15-mal weniger Strom. Das verringert den Aussto3
von klimaschadlichen Treibhausgasen. Kunden profitieren zudem
von leistungsstarken, stabilen und sicheren Anbindungen sowie von
hohen Datenraten.

- ————————

-

_.-- EIN BLICK HINTER DIE KULISSEN

Um die Digitalisierung weiter voranzutreiben, verfolgt die SWU TeleNet neue
Strategien. Mit dem Bau eines zweiten Rechenzentrums wird das Geschafts-
feld rund um IT-Services starker aufgestellt werden. Das Unternehmen setzt
sich zudem zusammen mit den Stadten Ulm und Neu-Ulm fiir die Digita-
lisierung an Schulen ein, an denen Glasfaseranschlisse realisiert wurden.
In Ulm wurde bereits das Gewerbegebiet Donautal und in der Innenstadt

', der erste Bauabschnitt an das Glasfasernetz angeschlossen, wonach die
o Arbeiten derzeit im Innenstadtbereich weiter fortgefihrt werden. In Neu-
'\\ Ulm befindet sich das erste Cluster des Gewerbe- und Industriegebiets in

\‘ der Finalisierung, mit dem zweiten wird zum Jahreswechsel begonnen. Die

Grundlage fir die Stadte der Zukunft
sind stets schnelle, digitale Strukturen.
Dafiir setzt sich ebenfalls die Tochter-
gesellschaft citysens GmbH ein. Sie
trdgt beispielsweise mit Sensoren und
Steuergerdten dazu bei, dass Stadte
zur echten Smart City werden.

Im August 2000 ging die SWU TeleNet als Tochtergesellschaft der Stadtwerke Ulm/
Neu-Ulm an den Markt. Rund 80 Vollzeitarbeitskréfte arbeiten dort tagtdglich am
Erhalt und Ausbau der IT- und Telekommunikationsdienstleistungen in Ulm/Neu-Ulm. ‘
Sei es im Home-Office, im Biiro oder als Ansprechpartner vor Ort: Die Mitarbeitenden
klimmern sich zeitnah um alle eingehenden Kundenanliegen und garantieren eine
zuverldssige Versorgung von Privatkunden, Geschaftskunden und Kommunen. Auch
der eigene Konzern, Beteiligungsgesellschaften und stadtnahe Gesellschaften werden
bei Energiewirtschaftlichen Anwendungen und Kernsystemen, im Servermanagement,
der Systembetreuung sowie bei Serviceaufgaben umfassend unterstiitzt.

[ unseRe LESTUNGEL

FUR PRIVATKUNDEN,
KOMMUNEN UND
UNTERNEHMEN:

m |nternet-Tarife

m Festnetz-Telefonie

m TV & Radio

m Server-Housing und Cloud-
Losungen im Rechenzentrum

m Vernetzung von Standorten

= WLAN und Funk-Ldsungen

= Multimedia-Services rund um
die Telefonanlage, Zutritts-
kontrollen, Videolberwachung
und Betriebsfunk

m 24/7 Serviceteam bei der SWU

KATRIN BREITINGER

0731 166-3110
katrin.breitinger@swu.de
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